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TEXT: EL] HAMACHER

Noch bis Jahresende sind tiberschuldete Firmen von der
Pflicht befreit, Insolvenz anzumelden. Danach droht eine
Pleitewelle von historischem AusmaR. Das betrifft nicht
nur die Kreditversicherer, sondern auch Anbieter von D&O-
Policen: Insolvenzverwalter versuchen oft, die Firmenspitze
haftbar zu machen - zu Unrecht, wie eine Analyse zeigt
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Pleitewelle lasst
auf sich warten

Bundesweit gemeldete
Unternehmensinsolvenzen 2020
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Quelle: Statistisches Bundesamt

Infizierte Zahlen In der Statistik ist von der
Corona-Krise keine Spur - weil Pleiteunterneh-
men derzeit nicht verpflichtet sind, zum Insol-
venzgericht zu gehen. Vielen ,Zombiefirmen”
diirfte das allerdings bald bevorstehen.

Haftungsanspriiche
sind Giberhdht

Forderungen an Geschéaftsfiihrer und
Vorstande insolventer Firmen

140.000 €

| geforderte Summe
B berechtigter Anteil Quelle: GDV

Uberzoene Anspriiche Insolvenzverwalter
verlangen im Schnitt sieben Millionen Euro
von den Chefs von Pleitefirmen. In einem Drit-
tel der Fiille erweisen sich die Forderungen als
unberechtigt, in den (brigen als tiberh6ht: Im
Schnitt werden nur 140.000 Euro fdllig.
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ben diirfen und wie viel Prozent ihrer
Pramieneinnahmen die Beteiligten an
den Bund abgeben. Wie stark es ans Ein-
gemachte ging, verdeutlicht Hellbergs
Rechnung: ,Wenn man bedenkt, dass
die Versicherer 65 Prozent ihrer Prami-
en abgeben und sie 35 Prozent fiir Perso-
nal- und Betriebskosten auch unabhan-
gig von Schiaden aufwenden miissen,
stand schon im Friihjahr fest, dass sie
in diesem Jahr keinen Gewinn machen.”

Ein Vollkaskoschutz ist der Schutz-
schirm trotzdem nicht. Wenn sich eine
Bonitit besonders schlecht entwickelt,
konnen die Versicherer durchaus Limits
kiirzen oder aufheben.

Fir ihre Kunden bleiben die Kredit-
versicherer dennoch ein verlasslicher
Partner. Atradius hatte bereits im Mérz
auf die sich verscharfenden Bedingun-
gen reagiert. ,Unsere Kunden kénnen
ihren Lieferanten ldngere Zahlungszie-
le gewdhren, und auch bei Zahlungs-
iberfalligkeiten haben wir die Melde-
fristen verlangert®, erklart Thomas Lan-
gen, Senior Regional Director Deutsch-
land, Mittel- und Osteuropa bei Atradius,
dem weltweit zweitgrofiten Kreditversi-
cherer. In Einzelfallen wiirden im Sinne
der Kunden weitere Lésungen gefun-
den und - soweit nétig — auch Prami-
en gestundet.

Urspriinglich sollte die Insolvenz-
antragspflicht nur bis Ende September
ausgesetzt werden. Inzwischen wur-
de die Frist bis Jahresende verlangert

- und weitere Anderungen am Schutz-
schirm werden bereits diskutiert. Tho-
mas Langen, der auch Vorsitzender der
GDV-Kommission Kreditversicherung
ist, halt die Fristverlangerung fiir we-
nig zielfithrend. Allerdings gilt die Re-
gelung nur noch eingeschrankt: Ab Ok-
tober kann sie lediglich von Unterneh-
men in Anspruch genommen werden,
die iiberschuldet sind. Bei Zahlungs-
unfahigkeit, was hdufiger der Antrags-
grund ist, gilt die Regelung nicht mehr.

Insolvenzverwalter zielen auf das
Privatvermdgen der Firmenchefs
Kommt es zur befiirchteten Insolvenz-
welle, sind auch die D&O-Versicherun-
gen extrem gefordert. Experten schat-
zen, dass 20 Prozent der D&O-Schaden-
falle aufgrund von Insolvenzen geltend
gemacht werden. ,Insolvenzschaden
koénnen die D&Os heute nicht mehr
aufwandsarm regulieren, weil sich
die Insolvenzverwalter seit Einfithrung
des Produkts vor 20 Jahren immer star-
ker professionalisiert haben und den
Gang vor Gericht nicht scheuen®, be-
obachtet Daniel Messmer, Vorsitzen-
der der Arbeitsgruppe D&O-Versiche-
rung im GDV und Head Financial Lines
EMEA bei Swiss Re.

Nach einer Analyse des GDV se-
hen sich Geschaftsfithrer und Auf-
sichtsrate zahlungsunfihiger Firmen
im Schnitt mit Anspriichen von fast
sieben Millionen Euro konfrontiert,

fiir die sie mit ihrem Privatvermogen
haften sollen. ,Die hohen Forderungen
stellen fiir die Betroffenen eine enorme
psychische Belastung dar. Sie tiberstei-
gen in fast allen Fillen das Vermogen
der Manager*, sagt Messmer.

Bis zum Abschluss des Verfahrens
vergehen im Schnitt mehr als zwei Jah-
re, so die Studie. Jahre, in denen bei den
Versicherern immense Kosten anfallen,
angefangen vom internen Aufwand in
den Schadensabteilungen bis hin zu Ho-
noraren fiir externe Anwalte. Mehr als
30.000 Euro betragen die Prozess- und
Anwaltskosten im Schnitt. Ein enormer
Aufwand, wenn man bedenkt, dass laut
der Studie die Manager am Ende im
Mittel nur zu Schadenersatz in Hohe
von 140.000 Euro verpflichtet werden.

»Die ersten Anspriiche der Insolvenz-
verwalter sind in der Regel entweder
unbegriindet oder deutlich zu hoch®,
sagt Messmer. In keinem der insge-
samt 368 untersuchten Fille mussten
die urspriinglichen Forderungen in vol-
ler Hohe gezahlt werden. Fiir ein Drittel
der Insolvenzen mussten die Manager
sogar gar nicht haften.

Das entlastet zwar die D&O-Ver-
sicherer, Grund zum Aufatmen haben
sie trotzdem nicht. Denn die Kosten
zur Abwehr der erhohten Forderungen
steigen weiter, wenn immer mehr Un-
ternehmen zusammenbrechen. Anwil-
te und die Gerichte miissen schliefSlich
bezahlt werden. (<}

Positionen #3_2020




